Formation Pour débu-
ter ou développer son activité
de consultant

* Conquérir des clients,
développer une stratégie

de consultant
le 20 avril 2010 a Lyon.

-Présenter et fransmettre son
offre a un prospect/client.

-Savoir-faire et savoir-étre
face a des prospects.
N'hésitez pas da vous renseigner
au Service formation Links
Conseil 01 56 54 82 03. Des
conditions attractives sont propo-
sées pour nos consultants :

- Consultant salarié en
cours de contrat de travail : prise
en charge totale ou partielle dans
le cadre des DIF du consultant et
complété par le budget Formation
Links Conseil.

- Pour un consultant inscrit :
250€ qui seront crédités si vous
devenez salarié Links
Conseil (contrat de travail) au
cours de l'année qui suit la forma-
tion,

- Autres situations : 400€.
Il reste deux places disponibles.

Programme détaillé : page 7 du
catalogue Formation sur
http://www.links-conseil.com/
IMG/pdf/Formations2009-

Totre agenda

e Réunion des Consultants
Links Conseil Rhdone-Alpes
le 6 mai 2010 a 16.30. Création de
deux ateliers de travail : Dévelop-
pement commercial et Développe-
ment durable. Partage d'expérien-
ce de deux consultants, Echange
et repas. Les consultants inscrits
ou en contrat de travail recevront
toutes les informations pratiques
par mail.

S’informer

« NOVATECH Conférence
scientifique, du 27 juin au 1 juil-
let 2010 au Centre des Congrés
50, quai Charles de Gaulle 69006
Lyon. NOVATECH, |'une des plus
grandes conférences internatio-
nales sur les technologies et stra-
tégies durables en assainissement
pluvial. Organisée tous les trois
ans, cette manifestation est a la
fois un lieu d'échange technique
incontournable et une conférence
scientifique de renommée inter-
nationale. Plus de 700 partici-
pants issus de 40 pays sont at-
tendus pour cette septieéme édi-
tion.
http://www.novatech.graie.org/
pdf/novalOPresent1002.pdf

e COACHING EN ENTRE-
PRISE : Leurre ouréelle oppor-
tunité : jeudi 29 avril 2010 a
18.30 I AE Lyon cours Albert Tho-
mas Lyon. Regards croisés autour

du coaching.

Qu'est-ce que le coaching ? A
qui est-il destiné ? En quoi
consiste t-il ? Quelle est son
utilité réelle au-deld de sa po-
pularité actuelle et des criti-
ques dont il peut faire l'objet ?
La conférence réunira les re-
présentants de deux grandes
associations frangaises de
coachs, une professionnelle RH
et un chercheur spécialiste du
coaching.

Inscription : http://iae.univ-
lyon3.fr/actualites/coaching-en
-entreprise-leurre-ou-reelle-
opportunite-conference-
410469 .kjsp

Prospecter

* AB Volvo : L'actionnaire princi-
pal de Renault Trucks, AB Volvo,
vient d'annoncer |'implantation d'u-
ne nouvelle ligne de production de
moteurs pour poids-lourds sur le
site de Lyon-Vénissieux.

Ces moteurs, de gamme moyenne,
équiperont les véhicules produits
par Renault Trucks, Volvo Bus,
Volvo Trucks et Volvo Penta. Cet-
te implantation représente un in-
vestissement de 17 millions d'eu-
ros, avec un effectif envisagé de
lordre de 100 personnes. Elle
contribue a renforcer la concen-
tration de savoir-faire et de com-
pétences dans le domaine des mo-
teurs sur le site de Lyon-
Vénissieux. Cette annonce démon-
tre une nouvelle fois I'attractivité
de I'agglomération lyonnaise
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dans un contexte de crise profon-
de pour I'ensemble de la filiere du
transport. Le pdle de compétitivi-
té Lyon Urban Truck & Bus, qui a
pour vocation d'anticiper les en-
jeux des systémes de transport
urbain de demain, permet d'atti-
rer des grands noms de l'indus-
trie en proposant des outils de
recherche et de développement
collaboratifs et performants.

e SSII : grandes comme peti-
tes, ont subi la crise et le resser-
rement des dépenses informati-
ques de leurs clients. Le secteur
a subit une baisse de chiffre
d'affaires d'environ 5 % en
2009. Les résultats sont toute-
fois trés dispersés en fonction de
la taille des entreprises : les so-
ciétés de taille moyenne annon-
cent des chiffres d'affaires en
fort recul tandis que les grandes
entreprises ont été moins tou-
chées. En effet, elles ont pu bé-
néficier de |['outsourcing
(externalisation des prestations),
un secteur qui a enregistré une
croissance en 2009, du fait de la
volonté des grandes entreprises
de réduire leurs colits.

¢ SMA : Madlgré un environne-
ment de marché difficile, le chif-
fre d'affaire 2009 de SMA Solar
Technology, le plus important fa-
bricant mondial d'onduleurs solai-
res, dont la filiale francaise est
basée a Saint Priest, a affiché
une augmentation de 37% pour
atteindre 934 millions d'euros.
L'année 2010 s'annonce également
trés prolifique. En effet, SMA
s'attend & une forte croissance
du marché et prévoit un chiffre

d'affaires en augmentation de 1,1
a 1,3 milliards d'euros. Implanté
par 'ADERLY en région lyonnaise
en 2007, SMA France, acteur ma-
jeur de la filiere photovoltdique
en Rhone-Alpes, compte actuelle-
ment 27 collaborateurs. Aussi,
pour accompagnher son fort déve-
loppement et répondre a la crois-
sance exponentielle que conndit le
marché du photovoltdique, la filia-
le lyonnaise compte renforcer ses
équipes en 2010, en recrutant 30
nouveaux collaborateurs, essen-
tiellement spécialisés dans les
domaines techniques et commer-
ciaux.
http://www.sma-france.com/
fr.html

¢ Créalys, lincubateur Rhéne-
Alpes Ouest - Lyon, qui a fété ses
dix ans en septembre dernier, a
permis la création de 13 nouvelles
entreprises en 2009. Au total, ce
sont 119 entreprises qui ont été
créées avec le soutien de Créalys
depuis sa création, confirmant
ainsi son statut de premier incu-
bateur francais en nombre den-
treprises créées en collaboration
avec la recherche publique. Sur
ces 119 entreprises, 96 sont tou-
jours en activité, portant a 90% le
taux de survie a 3 ans. Créalys
représente également plus de 700
emplois, 400 projets examinés et
224 incubés (dont 25 en 2009)
depuis sa création.

Pour 2010, les perspectives sont
encourageantes. Créalys souhaite
s'inscrire dans la dynamique de
2009 et poursuivre un objectif de
13 créations d'entreprises par an,
et 25 projets incubés.

Quinzaine du 12 avril 2010

o Bio-Mérieux : Chiffre d'affai-
res 2009 établi a 1 223 millions
d'euros contre 1 111 millions d'eu-
ros N-1. Pour 2010, la société se
fixe pour objectif de réaliser une
croissance organique de son chif-
fre d'affaires, a devises et péri-
métre constants, d'environ 7 %.

Dans les ftrente prochains
Jours

o IN-COSMETICS, du 13 au
15 avril 2010 & Paris, Parc des
Expositions de la Porte de Ver-
sailles. Le rendez-vous interna-
tional pour |'industrie des matié-
res premieres cosmétiques.

e 24éme Salon habitat &
jardin - Eco-énergies, du 16
au 19 avril 2010, Parc des Expo-
sitions de Chambéry

o SAM 2010, du 21 au 24 avril
2010, Mondial de |'aménage-
ment durable en monta-
gne. ALPEXPO - Parc événemen-
tiel Avenue d'Innsbruck 38 Gre-
noble. http://www.alpexpo.com/
#/Le SAM en un

clic_fr_3734 html

« NATURAZEN, du 23 au 26
avril 2010 & Aix-en-Provence,
Parc Jourdan. Salon réunissant
les professionnels de |'habitat
sain, des énergies renouvelables,
des cosmétiques, du bien-étre,
des spas et de la thalasso.
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